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From Crowd to Tribe
YouCan Talk 4. Februar 2010 �  Michael Jastram (jastram.de)

Bevor es losgeht, ein paar Fragen:

�  Wer arbeitet ausschließlich um Geld zu verdienen
�  Wer glaubt, mit seiner Arbeit die Welt zu verbessern?
�  Wer verbessert die Welt außerhalb des 

Arbeitsplatzes?
�  Wer verbindet beides?

Vortragstitel Übersetzung “Tribe”
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Tribe Übersetzung:
�   Sippe
�   Stamm
�   Klan
Gibt es seit Urzeiten

Warum?
�   Früher: Schutz, Stärke
�   Früher und Heute: Soziales Bedürfnis

Eigenschaften einer Tribe?
  Anführer
  Zugehörigkeit (es muss Außenseiter geben)

Das war früher – was ist heute?

Photo: http://www.flickr.com/photos/leonie_x/255868332/



  

 

Ein paar Beispiele moderner Tribes

Alle Tribes erfüllen Bedürfnis nach menschlichem 
Kontakt

... aber Bedeutung darüber hinaus:

1. (Groß) Familie (Werte)
2. Arbeitsplatz (Business inside)
3. Marketing (Business outside)
4. Selbstverwirklichung

Persönliches Werk / Schaffen
Religion(Kultur)

Zwei konkrete Beispiele
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YouCan ist eine Tribe
�  Motivation: NICHT Profit
�  NICHT Selbstdarstellung
�  Sondern: Social Entrepreneurship
�  Geschichten und Visionen

rheinjug
�  “Meine” Tribe
�  Motivation: Java-Kontakte
�  heute: Verein, erreicht 1500 Experten

Heute ist die beste Zeit, eine Tribe zu gründen!

Warum?  Kommunikations-Technologie
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Kommunikations-(R)Evolution
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Warum sind Tribes gerade heute so wichtig?

Früher: Wir hatten unsere Tribes

Dann: Wir werden überflutet mit Informationen!

Heute: Die Menschen suchen nach Orientierung mehr 
denn je

Orientierung durch Tribes

Kommunikation ermächtigt den einzelnen wie nie 
zuvor

Das hat Auswirkungen – Beispiel Marketing:
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Letzes Jahrhundert: One-To-Many-Kommunikation

Es hat funktioniert! Fernsehen, Radio, etc...

Heute
�  Consumer-Kommunikation kann nicht verhindert 

werden
�  Einfluß des Advertisers schrumpft gewaltig

Also: Rekrutierung der Kunden (Tom's Schuhe)

Ideen und Folien: Seth Godin
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Seth Godin

Pionier im Marketing

- Permission Marketing (Spamming ist keine gute Idee)

- Idea Virus

- Tribes

Aber: Warum überhaupt?  Nicht Marketing, sondern...
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Wandel!

- Poster von Shepard Fairey

- Die Motivation ist Change, nicht Profit

- Wir brauchen Change mehr denn je
- Change ist einfacher denn je

- Niemand braucht Erlaubnis für Leadership
- Die Menschen warten auf Leadership

- Der Leader kann sichtbar sein, oder unsichtbar

Was mache ich hier?  Euch auffordern
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Eine neue Bewegung

Wie started man eine Tribe?

Vier Schritte....

Aufforderung an alle: Startet eine Bewegung, die 
Menschen warten
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Resourcen

� Tribes (Seth Godin)
Portfolio Hardcover 2008

� Tribes Q&A eBook
http://sethgodin.typepad.com/seths_blog/2008/11/the-tribes-qa-e.html

� Seth Godin Folien 
http://www.slideshare.net/sethgodin/seth-godin-on-tribes-presentation

� YouCan Talk
http://www.youcan-trust.org/

� rheinjug.de
http://rheinjug.de



  

 


